
                                                                                                      

 

 

 

 

 
  

1. ชื่อเจา้ของกิจการ......................................................................................................................................................... 

2. ประเภทสนิคา้หรือบริการ (กรุณาแนบภาพถ่ายสนิคา้หรือรูปแบบบริการมาดว้ย)............................................................ 

3. ปญัหาทีก่ิจการของท่านก าลงัประสบในการด าเนินธุรกิจในปจัจบุนั 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

….....................................................................................................................................................…………………………………… 

4. เป้าหมายของธุรกิจในอนาคต

................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................ 

5. แผนผงัที่ต ัง้กิจการ (อธิบายใหล้ะเอยีด และวาดเป็นแผนทีแ่นบระบุทีต่ ัง้ใหช้ดัเจน)
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

แบบฟอรม์แผนธุรกจิฉบบัย่อ  

สว่นที่ 1  ขอ้มูลเบ้ืองตน้เกี่ยวกบัธุรกิจ 

 



                                                                            

 

 

 

 

 

 
 

 2.1 การวิเคราะหส์ถานการณ์ภาพรวมของทัง้บริษทั 

     จุดแข็ง  (ปจัจยัทีท่  าใหก้ิจการมคีวามไดเ้ปรียบคู่แข่ง) 

.....................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................ 

     จุดออ่น  (ปจัจยัทีท่  าใหก้ิจการเสยีเปรียบคู่แข่งขนั) 

.....................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................ 

โอกาส  (ปจัจยัทีส่รา้งโอกาสท าใหก้ิจการเตบิโตไดใ้นอนาคต) 

.....................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................ 

อปุสรรค  (ปจัจยัทีเ่ป็นอปุสรรคต่อการด าเนินธุรกิจ จะท าใหก้ิจการไม่รุ่งเรือง  เติบโตชา้) 

.....................................................................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................................................... 

.............................................................................................................................................................................................. 
 

 

 

 

 1.   คู่แข่งขนั  (ระบชุื่อคู่แข่งขนั  ขอ้ไดเ้ปรียบ  และขอ้เสยีเปรียบของกิจการทีม่ต่ีอคู่แข่งขนั) 

      คู่แข่งทีส่  าคญัและมผีลต่อกิจการ   จ านวน..................  ราย (แนบภาพถ่ายสนิคา้ของคู่แข่งมาประกอบดว้ย) 

        คู่แข่งขนัทางตรง...............................................................................................................................................  

        คู่แข่งขนัทางออ้ม..............................................................................................................................................  

2.  การเปรียบเทยีบกบัคู่แข่งขนั 

คุณสมบตัิของ 

แผนการตลาด 

เปรียบเทียบกบัคู่แข่งขนั 
หมายเหตุ 

ดีกว่า ใกลเ้คียง ดอ้ยกว่า 

1. ราคา     

2. ช่องทางการจดัจ าหน่าย     

3. ลกัษณะสนิคา้/บริการ/รูปร่างบรรจภุณัฑ ์     

4. คุณภาพสนิคา้ / บริการ      

5. ชื่อเสยีงของสนิคา้ / บริการ     

6. การส่งเสริมการตลาด  (เช่น  การโฆษณา  

ประชาสมัพนัธ ์ การลด แลก แจก แถม ฯลฯ) 

    

7. ยอดขายสนิคา้ / บริการ      

 

 

สว่นที่ 2  ขอ้มูลเบ้ืองตน้สถานการณ์ภาพรวมของธุรกจิ 

แบบฟอรม์แผนธุรกจิฉบบัย่อ 

สว่นที่ 3  แผนการตลาดและการวิเคราะหคู่์แข่งขนั 



                                                                            

 

 

 

3.   กลุม่ลูกคา้เป้าหมายทีซ่ื้อสนิคา้ / บริการ   

...........................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................. 

4.   การส่งเสริมการตลาด  (เช่น การโฆษณา  ประชาสมัพนัธ ์ การลด แลก แจก แถม เป็นตน้) 

          มแีละด าเนินการต่อเนื่อง  โดยวธีิ................................................................................................................................ 

          มแีละไม่ไดด้  าเนินการต่อเนื่อง  โดยวธีิ....................................................................................................................... 

          ไม่ม ี

5.   ขายสนิคา้และบริการดว้ยวธีิใด (เลอืกไดม้ากกว่า 1 ขอ้) 

            ขายตรง     ขายปลกี        ขายส่ง     ขายฝาก        รบัจา้งผลติ     

            ผ่านช่องทางอื่น ๆ (ระบ)ุ.......................................................................................................................................... 

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

 การด าเนินงานในช่วงระยะเวลา 3 ปีท่ีผ่านมา ไม่มี มีบา้งแต่ไม่ต่อเน่ือง มีและด าเนินการต่อเน่ือง 

1. มกีารออกผลติภณัฑ/์บริการใหม่หรือปรบัปรุงใหม่       

2. มกีารปรบัปรุงมาตรฐานของระบบปฏบิตัิงานอย่างต่อเนื่อง

เพือ่ใหไ้ดม้าตรฐานสากล 
   

3. มกีารใชเ้ทคโนโลยเีพือ่เพิม่คุณภาพใหก้บัสนิคา้และบริการ 
   

4. มกีารลงทนุเพือ่การพฒันาระบบปฏบิตักิารหรือระบบการ

ท างานใหม่ 
   

พ.ศ. 2563 2564 2565 

ยอดขาย    

ก าไร / ขาดทนุ    

          

  ลงชื่อ.................................................................. เจา้ของโครงการ 

                                                                       (................................................................) 

                                                                        วนัที…่……………………………………………………….. 

หมายเหตุ :  

1. ขอความกรุณาท่านไดก้รอกรายละเอยีดแผนธุรกิจของท่านใหค้รบถว้นและจดัส่งมาพรอ้มใบสมคัร เพือ่ประกอบการพจิารณาคดัเลอืกเขา้

ร่วมโครงการ 

2. แนบแผนทีส่ถานประกอบการ 

 

 

 

สว่นที่ 4  การด าเนินงานในช่วงระยะเวลา 3 ปีท่ีผ่านมา (พ.ศ. 2563-2565) 

แบบฟอรม์แผนธุรกจิฉบบัย่อ 



                                                                            

 

รูปสนิคา้และบริการของท่าน 

  


